5 SENALES DE QUE TU NEGOCIO NECESITA UN DIAGNOSTICO FINANCIERO URGENTE

ALTOSANA Consulting

En el mundo empresarial, los nUmeros cuentan una historia. Sin embargo, muchas empresas
operan sin una lectura clara de su situacion financiera, lo que las lleva a tomar decisiones en
la oscuridad. Un diagndstico financiero profesional no es un lujo, es una necesidad critica para
sostener el crecimiento, detectar riesgos y mejorar la rentabilidad.

En ALTOSANA Consulting hemos identificado las 5 sefiales mas comunes que indican que tu
negocio necesita con urgencia un diagndstico financiero. Si te identificas con alguna de
nuestra lista, es momento de tomar accion.

1. No sabes con certeza cuanto estas ganando

Muchos empresarios confunden ventas con utilidades. Tener ingresos constantes no significa
que tu negocio sea rentable. Si no tienes claro cuanto ganas después de pagar costos, gastos,
impuestos y compromisos, estas operando sin brdjula financiera.

— El diagndstico te muestra tu verdadera rentabilidad y cémo optimizarla.

2. Tu flujo de efectivo es inestable o te quedas sin liquidez

A veces tienes dinero, y otras veces no sabes como cubrir ndmina o pagar proveedores?

La falta de liquidez no siempre es falta de ventas; muchas veces es desorden en los cobros,
pagosy ciclos de operacion.

— Un diagndstico detecta las fugas de efectivo, periodos criticos y estrategias para estabilizar
tu flujo.



3. Tomas decisiones financieras “a 0jo”

Si decides precios, contrataciones, inversiones o gastos sin una base numeérica clara, estas
exponiendo tu negocio a errores costosos. La intuicién es importante, pero debe
complementarse con datos reales y actualizados.

— Un buen diagnéstico genera claridad para tomar decisiones inteligentes con datos, no
suposiciones.

4. No tienes un presupuesto ni proyecciones futuras

Sin proyecciones, es dificil saber si estas avanzando o simplemente sobreviviendo. Un negocio
sin presupuesto financiero reacciona, pero no planea, el éxito en los negocios se basa
principalmente en anticiparnos estratégicamente a los eventos futuros.

— El diagndstico te da una hoja de ruta: cuanto puedes crecer, en qué puedes invertir, que
financiamiento necesitaras y cdmo mejorar tu margen.

5. Dependes demasiado de una sola fuente de ingreso o cliente

La concentracion delingreso en pocos clientes o lineas de producto es una sefial de riesgo. Un
diagndstico revela tu grado de dependencia, escenarios de vulnerabilidad y posibles rutas de
diversificacion.

— Detecta alertas estratégicas antes de que se conviertan en crisis.



Ignorar estas sefales es como manejar un vehiculo sin tablero: puedes avanzar, pero no sabes
cuando vas a fallar.

Un diagnéstico financiero no solo corrige errores, sino que te prepara para crecer con solidezy
estrategia.

En ALTOSANA Consulting hemos ayudado a decenas de empresas a transformar su operacién
con un diagndstico claro, profundo y accionable.

¢Tu negocio presenta alguna de estas senales?

Solicita tu diagnéstico inicial con nosotros.
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